
カリキュラムとスケジュール

期 間 ： 2012 年 7月 10日 ～ 7月 31日 （全７回）

主 催 ： 沖縄県商工会連合会

会 場 ： 北谷町商工会ホール　北谷町字上勢頭８３７－１

定 員 ：

備 考 ：

カリキュラム

所属商工会

ふ り が な

３０名程

原則、創業から概ね５年以内の事業者で、全てのカリキュラムが受講可能な方

会社名

F A X電 話

E メ ー ル

会 社 住 所

氏 名

開 催 日

　  14：30 ～
　  17：30

7/12 （木）

7/17 （火）

　  14：30 ～
　  17：30

7/26 （木）

　  14：30 ～
　  17：30

7/10 （火）

7/24 （火）

　  14：30 ～
　  17：30

　  14：30 ～
　  17：30

7/19 （木）

　  14：30 ～
　  17：30

講 師

沖縄県商工会連合会
平良　雄史、竹内　成人

株式会社 船井総合研究所
金子　友香　氏

集客磁石
マーケティングコンサルタント
梅垣　揚太　氏

集客磁石
マーケティングコンサルタント
梅垣　揚太　氏

経営戦略オフィス
中小企業診断士
井海　宏通　氏

経営戦略オフィス
中小企業診断士
井海　宏通　氏

沖縄県商工会連合会
創業アドバイザー
藤岡　敬一

沖縄県商工会連合会のホームページ（http://www.oki-shokoren.or.jp/）からお申込み頂くか、
下記の申込書へ記入の上、FAXにてお申込み下さい。

申込み ： FAX　098-859-6149 　　　　　 （TEL　098-859-6150  藤岡、金城）

オリエンテーション
経営力向上塾セミナーの趣旨と同セミナーで受講生
が得られる経営知識についての説明

経営課題を見つけよう！
会社を取り巻く環境や会社の強み、弱みから会社が
抱えている課題を見つけ出します。

改めて学ぶ「資金繰り計画」
企業活動には、資金が必要です。
資金がなくなると経営は厳しくなるので、資金繰り
計画について学びます。

どうすればお客様はお店に来てくれるの？
お客様をお店に呼ぶためにはどうしたらいいの？
そのための方法をマーケティングの基礎から学びま
す。

販売促進ってどうやるの？
お店にお客様が来たけど、買ってもらえない。
来店したお客様に商品を買って頂くにはどうすれば
いいかを学びます。

ＰＯＰ、売り場づくりを見直そう
お金をかけない販売促進。手書きのＰＯＰと売り場
づくりのノウハウをその道のプロから学びます。

商工会の活用方法とは
・効果的に経営を進めるにあたって活用できる
　中小企業施策について学びます。
・地元商工会、中小企業施策の活用方法について
　事例を交えて紹介を行います。

経営課題を発見・解決しよう！
経営課題を解決するにはどうすればいいの？
課題の本当の原因を見つけ出し、解決目標を実現す
るための考え方を学びます。

経営課題の解決方法をチェックしよう！
経営課題に対して実行する解決策が正しいか、もっ
といい方法がないか、を専門家と一緒に個別相談で
チェックします。

中小企業診断士　　　          井海　宏通　氏
マーケティングコンサルタント　梅垣　揚太　氏
税理士　　　　　　　　　　　　矢尾　直稔　氏
沖縄県商工会連合会　          平良　雄史

経営戦略オフィス
中小企業診断士
井海　宏通　氏

　  14：30 ～
　  17：30

7/31 （火）

受講料無料！ 


